
 

 
 

 

 
 

 

Strategie und Konzept

SaaS - Software as a Service

Von der Idee zum Ziel in wenigen Tagen. Mit erfahrenen Coaches 
und einer individuellen Lösung. Das ist was SaaS der Autowork 
für Sie sein kann. Die  Vorbereitungen sind minimal, der Eige-
ne Aufwand auch. Es kommen komplexe Systemumgebungen 
mit höchster Sicherheit zu Ihnen ins Unternehmen ohne Inve-
stitionen. Das KnowHow ist sofort verfügbar die Lösung auch. 

Schon beginnen die Mitarbeiter zu lernen wie man die neue 
Umgebung nutzt. Kurze Zeit später entwickelt sich der Mehr-
wert für Prozesse und Arbeitsabläufe. Tag für Tag steigen mehr 
und mehr Kollegen in die Anwendung ein. Die gewonnene Pro-
duktivität hilft den Vorsprung zum Wettbewerb auszubauen. 

Ska l ie rbarke i t 
ist das Konzept, 
M e s s b a r k e i t 
die Methode, 
die zum Erfolg 
führt. Keine un-
bekannten, keine 
Planungsfehler. 
Das ist was SaaS 
der herkömm-
lichen Software-
nutzung voraus 
hat. Zahlen Sie 
was Sie bekom-
men, nutzen Sie 
wieviel Sie brau-
chen, jederzeit 
anpassbar an 
jedem Unterneh-
m e s s t a n d o r t .

Die Transparenz in der Nutzung und den Kosten hilft planbare Pro-
jekte zu realisieren. Die herkömmliche nötige Investition in Hard-
ware,, Lizenzen und Ausbildung wird minimiert. Die Kernaufgaben 
im Unternehmen gewinnen und verdrängen Opportunitätskosten. 

Neue Wege mit SaaS schaffen Freiraum für die eigentlichen Themen 
im Unternehmen. In herkömmlichen Projekten scheiterten viele 
an langen Planungszeiten und fehlender Flexibilität. Anschaffung 
von Hardware, Infrastruktur, Netzwerken und Sicherheitslösungen 
kann schon Monate in Anspruch nehmen. Der Entscheidungspro-
zess an sich bis alle „im Boot“  sind verzögert die Abläufe weiter.
Das Geschäft geht weiter fehlende Änderungen verhindern 
Innovation und die Bereitstellung von neunen Produkten. 
SaaS liefert denen, die Veränderungen brauchen, sofort Ergeb-
nisse. Erfolgreiche Konzepte können multipliziert werden und an 
andere Bereiche im Unternehmen angepasst werden. Maßnahmen 
die schnell eingeführt werden müssen, um den Vorsprung zu hal-

ten oder Kun-
den besonde-
rer Lösungen 
zu liefern sind 
mit SaaS effizi-
ent umsetzbar.
Kosten können 
Kostenstellen / 
-trägern einfach 
zugeordnet wer-
den und sowohl 
temporäre als 
auch langfristige 
Projekte und 
Entwicklungen 
begleiten. Ab-
hängigkeiten sin-
ken durch 24x7 
Ve r fügba rke i t 
und nutzungso-

rientiertes Wachstum. 
Wenn die Aufgabe erfüllt ist, kann die Nutzung auch redu-
ziert oder beendet werden. Weitere Aufgaben im Unterneh-
men lassen sich mit neunen SaaS Lösungen anschieben und 
mit der guten Erfahrung bisheriger Lösungen verbinden.

Apps

Software as a Service, kurz SaaS, ist ein Teilbereich des Cloud 
Computings. Das SaaS-Modell basiert auf dem Grundsatz, 
dass die Software und die IT-Infrastruktur bei einem exter-
nen IT-Dienstleister betrieben und vom Kunden als Service 
genutzt werden ... Für die Nutzung und den Betrieb zahlt 
der Servicenehmer eine nutzungsabhängige Gebühr. Durch 
das SaaS-Modell werden dem Servicenehmer die Anschaf-
fungs- und Betriebskosten teilweise erspart. Der Service-
geber übernimmt die komplette IT-Administration und wei-
tere Dienstleistungen wie Wartungsarbeiten und Updates. 
Zu diesem Zweck wird die IT-Infrastruktur, einschließlich 
aller administrativen Aufgaben, ausgelagert, und der Ser-
vicenehmer kann sich auf sein Kerngeschäft konzentrieren.
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Apps

Entscheiden Sie selbst!

Wieviel Sie brauchen oder selber machen möchen entscheiden Sie. Layer1-3 kommen von der Autowork. 
Layer4-6 erweitern die Lösung und könnnen von der Autowork, Ihrem Team oder gemeinsam realistert 
werden. Optionen wie in Layer7-9 lassen sich durch Autowork, Sie oder auch andere Dienstleister reali-
sieren.

www.autowork.com/saas


